BTS NEGOCIATION ET DIGITALISATION DE LA RELATION CLIENT
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2025-2026 : Année source pour : taux de réussite, d'abandon, de rupture et nombre d'apprenants.
2024-2025 : Année source pour : taux de poursuites d'études, d'insertion professionnelle et valeur ajoutée.

— : formation non dispensée dans la région en 2025-2026.



